


Příloha č. 5 Zadávací dokumentace
Popis intervencí RIS
1) ESA BIC Brno 
	Zařazení projektu 
	Krajská RIS3: 
Prioritní oblast: 
C: Konkurenceschopné inovativní firmy 
Strategický cíl: 
C.2.: Zvýšit počet nových firem s aspirací a potenciálem dominantního postavení na trhu 
C.3. Zvýšit počet lidí poprvé zahajujících vlastní podnikání  
Specifický cíl / typové opatření: 
C.2.1. Zvýšit kvalitu a relevanci služeb (a zázemí) inkubačních programů v JMK 
C.3.2. Zvýšit počet absolventů SŠ a VŠ zahajujících vlastní podnikání 
 

	
	Národní RIS3: 
Prioritní oblast: 
A: Vyšší inovační výkonnost firem 
Strategický cíl: 
A.1: Zvýšit inovační poptávku ve firmách (i ve veřejném sektoru)  
A.2: Zvýšit míru podnikání ve společnosti s důrazem na zakládání nových rychle rostoucích firem 
Specifický cíl / typové opatření: 
A.1.1: Posílit výzkumné a vývojové kapacity podniků 
A.2.3: Zvýšit zájem o podnikání ve společnosti 

	Zdůvodnění projektu 
	Problém: 
Začínající technologické firmy, které vyvíjejí a vyrábějí produkty hmotné povahy se potýkají ve větší míře než IT startupy se vstupní bariérou v podobě potřeby zafinancovat vývoj prototypu, testování či certifikaci produktu. Bez otestovaného funkčního prototypu je obtížné získávat externí finance od VC investorů business angels, nebo z komerčních úvěrů. To podvazuje možnosti růstu a často i vzniku technologických startupů tohoto typu. 
Projekt ESA BIC Brno má za cíl zajistit zdroj financování pro vývoj, prototypování a specializované konzultace pro technologické startupy, které vyvíjejí produkt vyžadující ve zvýšené míře investice právě tohoto typu. Projekt bude specificky podporovat startupy s produkty, které jsou relevantní z hlediska technologií využívaných nebo potenciálně využitelných Evropskou vesmírnou agenturou (ESA).  
Projekt svým zaměřením míří do jedné z vertikálních priorit RIS JMK (do VaV, oboru aerospace). 

	
	Cíl: 
Ročně finančně podpořit až čtyři startupy, které získají možnost využít dotaci ve výši 50,000 € na vývoj, prototypování, certifikiaci a odborné konzultace, které umožní vstup na trh a - v ideálním případě - i zapojení do grantových programů a tendrů organizovaných ESA.  

	
	Návaznost / synergie: 
Projekt navazuje na jedné straně na existující inkubační programy realizované JIC. Podpořené firmy budou součástí některého inkubačního programu JIC (nejčastěji programu Master, případně Enter nebo akcelerátoru StarCube), ale s možností specifické podpory z programu ESA BIC Brno. Současně úzce navazuje na fungující ESA BIC Prague, který funguje od roku 2015. Projekt tak představuje rozšíření ESA BIC do druhé lokality v ČR a předpokládá se jeho administrativní provázání s CzechInvestem, který realizuje projekt ESA BIC Prague v Praze. 

	Popis projektu 
	Příprava: 
V přípravné fázi projektu bude nutné vyjednat podmínky realizace projektu se všemi zúčastněnými aktéry na národní úrovni (Ministerstvo dopravy a spojů, CzechInvest, magistrát hl.m. Prahy) a návazně také s ESA, resp. s útvarem odpovídajícím v ESA za ESA BIC. Dle výsledku jednání ESA vyhlásí specifickou výzvu určenou pro brněnský ESA BIC. Přípravná fáze tak bude zahrnovat i přípravu podrobné projektové dokumentace, která bude předložena ve stanoveném termínu ESA. Příprava již nyní je a do budoucna bude velmi úzce koordinována s CzechInvestem. 

	
	Realizace: 
Během realizace se předpokládá výběr a následná postupná podpora až 4 startupů ročně. Startupy budou podléhat standardnímu postupu u ESA BIC, kde při výběru má finální slovo ESA: 
Podpořené projekty získají služby (mentoring a koučink) ze strany JICu a k tomu dotaci ve výši až 50,000 €  na služby specifikované v podmínkách stanovených pro tyto případy ze strany ESA. 

	
	Provoz / klíčové aktivity: 
· Nábor startupů relevantních pro oblast vesmírných technologií (aktivní skauting, propagace) 
· Výběr startupů 
· Individuální podpora startupů 

	
	Výstupy 
Ročně podpořeny až 4 startupy. 

	
	Výsledky: 
Růst podpořených firem (růst obrat, zisku, počtu zaměstnanců). 

	
	Cílové skupiny 
Technologické startupy z JMK i mimo. 

	
	Indikátory  
Počet přihlášených startupů 
Počet podpořených startupů 
 

	
	Realizace 
Není relevantní - po přípravné fázi následuje vlastní provoz programu (nejde o investiční akci). 

	
	Provoz 
· Náklady: 200,000 € / rok pro podpořené firmy + 1,5 mil Kč/rok na personální zajištění, marketing, propagaci, skauting firem. 
· Vlastní / vnější zdroje:  
200,000 € ročně určené podpořeným firmám, z toho 100,000 € z prostředků Jihomoravského kraje a 100,000 € z rozpočtu ESA, resp. prostředků MD ČR; 
1,5 mil. Kč/rok na mzdové náklady manažera projektu, marketing a propagaci programu v průběhu realizace projektu (od 2018). 
Projekt počítá s financováním pro 4leté období (2018-2021). 
 
· Zdroj financí (popsat konkrétně – program, výzva, …): 
viz výše 



2) DIGIMAT
	Oblast změny    
	C: Konkurenceschopné inovativní firmy 

	Strategický cíl RIS JMK    
	C.1: Vytvořit vhodné podmínky pro inovacemi tažený růst „zralých“ znalostně intenzivních firem v JMK 

	Specifický cíl RIS JMK
	C.1.2: Posílit konkurenční pozici malých a středních firem z JMK 

	Název projektu*   
	DIGIMAT 

	Zdůvodnění a popis projektu 
	V souvislosti s postupující digitalizací ve výrobě (tzv. 4. průmyslová revoluce / Industry 4.0) je řada výrobních podniků v ČR i v JMK vystavena riziku technologického zaostávání. Pokud nebudou výrobní podniky vhodnou formou seznámeny s možnostmi, které digitalizace výroby poskytuje, nebudou schopny na tento trend zavčas zareagovat. To může vést k ohrožení jejich konkurenční výhody a eventuálně i k zániku firem. 
Program DIGIMAT je nově koncipovaný projekt RIS JMK, který má za cíl poskytnout výrobním firmám v regionu kvalifikované a nestranné poradenství, které jim pomůže se zavčas připravit na digitální transformaci. 
Projekt svým zaměřením míří do horizontální oblasti změn RIS JMK Konkurenceschopné inovativní firmy a současně se do něj propisují hned tři generické znalostních domény (pokročilé výrobní technologie, informační a komunikační technologie, elektronika a fotonika). Z hlediska aplikačních oblastí pak projekt míří na všechna výrobní odvětví napříč, zejména však na oblast Pokročilé výrobní a strojírenské technologie. 
Projekt navazuje na projekt DIGIMAT - South Moravian Digital Manufacturing Hub realizovaný s podporou z programu Horizont 2020 s názvem I4MS – ICT Innovation for Manufacturign SMEs. Projekt realizoval JIC v roli koordinátora v období říjen 206 až červen 2017. Dalšími členy konsorcia byli INTEMAC Solutions, Vysoké učení technické v Brně s týmy z Fakulty strojního inženýrství, Fakulty informačních technologií, Fakulty elektrotechniky a komunikačních technologií, Ceitec VUT, a Industry Cluster 4.0. Výsledkem projektu bylo zpracování metodiky, kterou je možné vyhodnotit digitální zralost výrobních firem, pilotní ověření metodiky na třech firmách, a nastavení modelu spolupráce v rámci tzv. Digital Innovation Hub (DIH). DIH funguje jako konsorcium klíčových partnerů v regionu – výzkumných organizací a firem – které jsou společně schopné zajistit analýzu potřeb výrobních podniků a poradenské služby při definici optimálního řešení pro výrobní podnik. 

	Cíl projektu 
	Hlavním cílem projektu je připravovat výrobní podniky v regionu na výzvy spojené s digitalizací a touto cestou podpořit setrvalou konkurenční výhodu místních podniků. Podpořeným podnikům budou poskytovány poradenské služby, které jim umožní definovat změnový projekt, jenž povede k zavedení vhodných digitálních řešení v podniku. Dále má projekt za cíl šíření povědomí a osvěty o možnostech, které poskytují digitální technologie pro výrobní podniky formou studijních a inspiračních návštěv ve firmách a dalších odborných akcí. 
Vedlejším produktem projektu bude také vytvoření databáze expertů (z řad odborníků z komerční i akademické sféry), které bude program využívat ve prospěch svých klientů, a také ustavení řídicí struktury, Koordinační rady Digimat, která bude sloužit jako orgán pro monitoring programu i zlepšení koordinace aktérů v této technologické oblasti . 

	Výstupy projektu 
(doklad dosažení cíle) 
	Realizace projektu předpokládá poskytnutí služeb alespoň 7 výrobním firmám ročně. Dále předpokládá alespoň 3 studijní cesty / návštěvy firem (odpovědnost Industry Cluster 4.0), 1 konferenci (odpovědnost Industry Cluster 4.0) a 1 networkingovou akci / brokerage (odpovědnost JIC), vše s cílem podpořit povědomí o možnostech digitálních technologií ve výrobních podnicích a zvýšit jejich zájem o účast v programu DIGIMAT. Služby směrem k firmám budou realizovány kompetenčním centrem INTEMAC. 
Součástí realizace je také koordinace propagačních a osvětových aktivit zaměřených na problematiku Industry 4.0 v JMK a také pravidelná setkání Koordinační rady DIGIMAT. Osvětové aktivity budou realizovány mj. prostřednictvím platformy Industry Cluster 4.0. 
Indikátory výstupů 
- Počet vstupních analýz potřeb firem - min. 7 ročně 
- Počet workshopů s klienty - min. 7 ročně 
- Počet iniciovaných změnových projektů - min. 7 ročně 
- Ročně podpořeno min. 7 výrobních firem v rozsahu až 80 expertních hodin 
- Ročně alespoň 5 akcí zaměřených na osvětu a propagaci problematiky digitalizace ve výrobě / Industry 4.0; doplňkově počet účastníků akcí 

	Výsledek projektu 
(příspěvek k naplnění specifického cíle)  
	Zvýšení produktivity a ziskovosti podpořených firem (měřeno na úrovni individuálních klientů, v závislosti na záměrech konkrétní firmy) z řad cílové skupiny (výrobní podniky z JMK i jiných regionů ČR) 
Indikátory výsledků 
- Počet podpořených firem s deklarovanými přínosy (prokazatelná podpora) 
- Spokojenost podpořených klientů (měřeno Net Promoter Score) 

	Rozpočet (odhad) 
	Objem (Kč) 
	Národní zdroje (Kč) 
	Míra kofinancování (%) 

	i) Příprava projektu  
	Zajištěna v rámci projektu H2020 - I4MS 
	 
	 

	ii) Realizace projektu  
	Nejedná se o investiční projekt 
	 
	 

	iii) Provoz ročně** 
	Roční náklady ve výši 3,3 mil. Kč, z toho 400 tis. Kč na osvětové a propagační akce, 2,9 mil Kč na práci s firemními klienty (včetně honorářů expertů) a na řízení programu 
	 
	 



3) Centrum mezinárodního obchodu RHK Brno
	Oblast změny    
	C: Konkurenceschopné inovativní firmy 

	Strategický cíl    
	C.1:  Vytvořit vhodné podmínky pro inovacemi tažený růst zralých znalostně intenzivních firem v JMK 

	Specifický cíl 
	C.1.2:  Posílit konkurenční pozici malých a středních firem z JMK 

	Název projektu*   
	Centrum mezinárodního obchodu 

	Zdůvodnění a 
popis projektu 
	Ekonomika ČR a stejně tak i JMK je výrazně ovlivňována exportem. V současné době jsou služby a aktivity podporující zahraniční obchod vykonávány převážně ústředními orgány a institucemi centrálně (MPO, MZV, ČEB, EGAP, CzechTrade, HK ČR, SPD aj.). U velkých proexportních firem jsou tyto činnosti zajišťovány vlastními obchodními úseky. Mezinárodní spolupráce u malých a středních podniků (MSP) až na výjimky dostatečně rozvinuta není a nemá potřebné zázemí uvnitř těchto firem. Nezřídka je u malých exportérů zahraniční obchod založen pouze na nahodilém kontaktu. 
Místní MSP jsou tak dosud do značné míry závislé na domácím trhu, a to navzdory možnostem, které skýtá širší jednotný trh EU a globalizace obecně. 
Chceme-li napomoci tomu, aby se zahraničními partnery spolupracovalo více firem, musíme nejprve pochopit, co jim v tom brání. Hlavními překážkami, které MSP uvádějí, jsou: 
· nedostatek provozního kapitálu pro financování vývozu, 
· obtížné zjišťování podnikatelských možností v zahraničí, 
· nedostatek informací pro lokalizaci/analýzu trhů, 
· neschopnost navázat kontakt s možnými zákazníky v zahraničí, 
· obtížné získávání spolehlivého zahraničního zastoupení, 
· nedostatek manažerského času, nedostatek personálu a/nebo 
· nedostatečně kvalifikovaný personál 
Přímá souvislost je i mezi internacionalizací a vyšším výkonem MSP. Mezinárodní aktivity posilují růst a zaměstnanost, zvyšují konkurenceschopnost a podporují dlouhodobou udržitelnost společností. Mezinárodní činnost má významný vliv na vyšší růst obratu. MSP, které působí na mezinárodní úrovni, obecně vykazují i vyšší růst zaměstnanosti. 
V neposlední řadě pak existuje i silný vztah mezi internacionalizací a inovacemi. Exportující firmy jsou navíc nuceny klást důraz na vyšší přidanou hodnotu u svých výrobků a technologií a zajistit jejich průběžné inovace. 
V současné době nefunguje v JMK žádné středisko, které by místním podnikům umožnilo získat na jednom místě všechny relevantní informace a usnadnilo orientaci a výběr relevantních služeb v systému podpory exportu.  
Záměrem je proto v Brně za úzké spolupráce spolupracujících subjektů (např. MPO, ČEB, EGAP, CzechTrade, CzechInvest, apod.)  vytvořit centrum na podporu internacionalizace. To by pak podnikatelům, kteří chtějí expandovat na zahraniční trhy, mohlo nabídnout na jednom kontaktním místě služby poskytované exportérům státem, ale i dalšími institucemi a sítěmi na podporu podnikání a prověřených poradenských firem.  Firmám bude podle charakteru jejich požadavku doporučen vybraný exportní specialista a další vhodná nabídka souvisejících služeb. 
Jádrem projektu jsou především služby pro firmy, které již exportují a také servis pro ty podniky, které zahájení exportu zvažují. 
Základní služby při prvotním zájmu exportérů o vstup na trh budou poskytovány zdarma. Na tyto základní služby navazují další specializované služby, hrazené částečně z veřejných dotačních prostředků za kofinancování ze strany klientů. 
Všechny poskytnuté služby budou podléhat následné evaluaci ze strany klientů, s maximální snahou potvrdit navázanou spolupráci i uzavřenou partnerskou dohodou – potvrzením, že díky aktivitám Centra se podařilo dvěma subjektům konkrétní spolupráci navázat. 

	Cíl projektu 
	Cílem projektu je usnadnit MSP z JMK expanzi na zahraniční trhy skrze centrum na podporu internacionalizace, které podnikatelům s exportními ambicemi nabídne na jednom kontaktním místě služby poskytované exportérům státem, ale i dalšími institucemi a sítěmi na podporu podnikání.  Firmám bude podle charakteru jejich požadavku doporučen vybraný exportní specialista a další vhodná nabídka souvisejících služeb. 

	Výstupy projektu 
	Zavedení informačních, vzdělávacích a poradenských služeb a nástrojů na podporu exportu firem z JMK v souvislosti s plánem projektových aktivit, realizace konkrétních akcí na podporu internacionalizace 

	Výsledek projektu 
	Zvýšení schopnosti navázat kontakt s možnými zahraničními zákazníky, změna počtu exportujících firem z JMK, dostatek informací pro analýzu trhů, dostatečně kvalifikovaný personál 

	Rozpočet (odhad) 
	Objem (Kč) 
	Národní zdroje (Kč) 
	Kofinancování (%) 

	Příprava 
projektu  
	0,1 mil. Kč 
	 
	 

	Realizace 
projektu  
	2 mil. Kč 
	Dotace z rozpočtu SMB
	 

	Provoz 
ročně** 
	3-4 mil. Kč 
	Dotace MMB, JMK, MPO 
	 




4) SME Instrument Brno

SME Instrument Brno (dále také SMEIB) byl program na podporu inovativních firem z Brna, resp. Jihomoravského kraje, jejichž projekty získaly vysoké hodnocení v rámci evropského programu SME Instrument, ale nedosáhly na finanční podporu na evropské, a posléze (po vzniku národního komplementárního schématu) ani na národní úrovni. 
Program SME Instrument byl podpůrný nástroj realizovaný Evropskou komisí (EK), DG Research od roku 2014 do roku 2020, na podporu slibných inovativních záměrů malých a středních podniků (MSP), jejichž záměr je v počáteční fázi, ale jedná se o radikální inovaci s potenciálem prosazení na trhu a zajištění rychlého růstu firmy. Program byl rozdělen do tří fází, přičemž v první fázi podnik získával dotaci na maximálně 6 měsíců ve výši 50.000 EUR na ověření konceptu a studii proveditelnosti (technologickou i tržní).
Za kvalitní projekty přihlášené do tohoto programu byly považovány ty, které získaly z 15 možných bodů alespoň 13 bodů. Projektům, které přesáhly 13 bodovou hranici, ale nezískaly finanční podporu, udělila EK tzv. Seal of Excellence a podporovala jejich financování z jiných veřejných zdrojů. Na národní úrovni tuto podporu poskytoval TAČR v rámci programu GAMA, podprogram Seal of Excelence. Tento nový podprogram byl inspirován nastavením pilotního programu SME Instrument Brno realizovaného od 9.5.2016 do 15.6.2017, v rámci něhož byly podpořeny projekty 3 firem z JmK dotací celkem 4 050 000 Kč. 
V programu SME Instrument se nicméně nadále objevovaly slibné projekty jihomoravských firem, které nedosáhly v hodnocení na hranici 13 bodů, tedy nezískaly podporu EK ani TAČR. A proto se město Brno rozhodlo za určitých okolností financovat projekty již od hranice 12 bodů (tj. alespoň 80 % z maximálního možného bodového hodnocení). Program SMEIB (resp. jeho druhá výzva) tak od 16. 6. 2017 pokračovala paralelně s fungováním programu TAČR. 
Druhá výzva programu SMEIB se soustředila na projekty firem z JMK, které byly hodnoceny 12-12.99 body a následně prošly hodnocením odborné výběrové Komise.  Tyto firmy získaly podporu ve výši až 1.100.000 Kč na období 6 měsíců, díky které mohly ověřit svůj koncept a realizovat studii proveditelnosti. Žádosti do programu SMEIB mohly být v rámci druhé výzvy podávány průběžně až do 31. 12. 2020. 
Cílem podpory bylo podporovat vznik a rozvoj konkurenceschopných inovativních firem v Jihomoravském kraji a jejich nápadů. Klíčová je snaha podporovat koučinkem a financováním ranou fázi inovativních projektů technologických společností, zejména projektů ve fázi vývoje a výroby prototypu, pro kterou v České republice chybí podpora. Proto byl mj. ve spolupráci s městem Brnem spuštěn program Prototypuj a ověřuj, který je do jisté míry nástupcem ověřeného schématu SME Instrument Brno. 
Celkově bylo pro podporu firem z programu SME Instrument Brno vyčleněno v rámci dotace z rozpočtu Statutárního města Brna až 20 milionů Kč, z toho 88 % na přímou finanční podporu až 16 jihomoravských firem a 12 % na administraci projektu (mzdy projektového týmu, marketing, právní služby, režijní náklady). 
Vzhledem k předčasnému ukončení programu SME Instrument ,ze strany Evropské komise bylo nakonec využito 70,22 % z celkové dotace.
	Přímá finanční podpora firem: 
	12.540.000 Kč 

	Náklady na administraci projektu: 
	1.504.800 Kč 

	Celkem náklady na SME Instrument Brno: 
	14.044.800 Kč 

	Počet podpořených projektů (firem)
	12



5) JIC PLATINN – Konzultační podpora JIC
Cíle Programu Platinn
a) Posílit inovativnost a konkurenční pozice znalostně intenzivních MSP na trhu
b) Identifikovat klíčové kompetence firmy a jejich vazeb na uspokojení potřeb finálních zákazníků
Tento program reaguje na potřebu posílení inovačních kapacit firem (zejména MSP) v Jihomoravském kraji, definovanou strategickým cílem RIS JMK 2014-2020 C.1.: Vytvořit vhodné podmínky pro inovacemi tažený růst „zralých“ znalostně intenzivních firem v JMK. Cíle programu jsou tak v souladu s potřebami ekonomiky regionu, jejichž analýza zpracování samotného dokumentu RIS předcházela.
Program Platinn má za cíl posílit konkurenceschopnost existujících jihomoravských malých a středních firem s využitím jednotného metodologického přístupu na identifikaci inovačních příležitostí převzatého ze Švýcarska.

V rámci služby Platinn firma získá (i) úvodní analýzu identifikující růstové příležitosti, (ii) bezplatně (v pozdější fázi za dotovanou cenu) získat 40 hodin práce kouče zaměřené na rozvojové projekty založené na identifikovaných růstových příležitostech a (iii) s úhradou 50% nákladů (v pozdějších fázích se míra kofinancování zvyšovala) ze strany firmy až dalších 80 hodin kouče zaměřené na další, detailní rozpracování růstových projektů. 
Nezbytnou součástí programu bude výběr a oslovení vhodných MSP, budování a rozvoj sítě koučů, marketing služby, zajištění finančních prostředků, monitoring a evaluace výsledků. 

 Typy aktivit podpory Platinn (později označovaný jako Konzultační podpora JIC)
 
 
Odhadované náklady programu (před jeho spuštěním):
· 2 FTE interně JIC
· 2-3 mil. Kč – platby expertům / koučům 
· 0,3 – 0,5 mil. Kč – režie včetně marketingu služby

Očekávané výstupy projektu (doklad dosažení cíle):
· Zavést a plně rozvinout službu Platinn
· Vytvořit portfolio seniorních expertů pro pozice koučů
· Vystavět vhodný proces poskytování služby
· Připravit a realizovat komunikační strategii
· Zajistit dostatečnou poptávku po službě (30 – 40 MSP /rok)
· Vytvořit výkonný realizační tým pro kvalitní zajištění služby

Očekávaný výsledek (jak projekt přispěje k naplnění specifického cíle?):
Program Platinn se v krátkodobém horizontu projeví v realizaci konkrétních projektů/opatření v zapojených firmách, v dlouhodobém horizontu se projeví v růstu konkurenceschopnosti firem (růstu jejich tržeb nebo snížení nákladů).


6) JIC MASTER
Klientem programu JIC Master byly pokročilejší mladé firmy než v programu JIC Enter (popis viz níže). Posláním programu bylo pomoci firmám nastartovat první dynamickou expanzi. Firmy jsou obvykle v situaci, kdy plánují způsob expanze s produktem/produkty, jejichž potřeba je ověřena trhem, ale nejsou často jasně profilované z hlediska různých (známých i neznámých) segmentů zákazníků. Vedle dalšího zpřesňování business modelu se firmy potýkají se zajištěním a optimalizací výroby, náborem vhodných zaměstnanců a rozvojem obchodu. 
Z hlediska cílů RIS JMK program přispíval k naplnění strategického cíle C2 Zvýšit počet nových firem s aspirací a potenciálem dominantního postavení na trhu a specifického cíle C1.2 Posílit konkurenční pozici malých a středních firem z JMK. Významný byl také příspěvek k naplnění cíle C3 Zvýšit počet lidí poprvé zahajujících vlastní podnikání. Výstupem programu JIC Master byly firmy, které absolvovaly cílený půlroční program zahrnující mentoring, koučink, match-making a další služby na míru konkrétních potřeb jednotlivých firem. Plánovaným bezprostředním výsledkem byla spokojenost absolventů programu, dlouhodobějším dopadem pak samotný vývoj finančních, personálních a dalších charakteristik podpořených firem. 
Realizace programu byla zahájena v roce 2014 a ukončena v roce 2020. Navazující podporou programu se stala od roku 2020 především Konzultační podpora JIC.
7) JIC ENTER
Tento program byl zaměřen na lidi, kteří mají vlastní podnikatelský záměr a nacházejí se v procesu praktického ověření jeho životaschopnosti. Tzn. v situaci, kdy metodou pokusu a omylu postupně dokončují své produkty a služby, hledají vhodný business model a připravují se na založení firmy či realizují první kroky po jejím založení. Program poskytuje těmto lidem (často vícečlenným týmům) služby, které jim usnadní proces praktického ověření životaschopnosti připraveného podnikatelského záměru. Služby byly poskytovány dle jednotné metodiky, která zohledňuje potřebu individuálního přístupu k jednotlivým účastníkům programu. Realizace programu byla zahájena v roce 2014 a ukončena v roce 2020. Navazující podporou programu se stala od roku 2020 systematická podpora podnikavých lidí, tzv. Would be entrepreneur. 
Plánovaným výstupem programu byly buď precizněji rozpracované a v různých ohledech ověřené podnikatelské záměry, nebo rozhodnutí o přesunu podnikatelské iniciativy zúčastněných k jinému podnikatelskému záměru (v případě prokázání neživotaschopnosti ověřovaného záměru). Měřitelným výsledkem programu je počet zúčastněných podnikatelských záměrů dotažených do situace, kdy firma získá prvního platícího zákazníka. Z hlediska dlouhodobějších výsledků je u živých firem monitorován vývoj obratu, exportu a počtu zaměstnanců. Z hlediska cílů RIS JMK tento program přispívá zejména k naplnění strategického cíle C3 Zvýšit počet lidí poprvé zahajujících vlastní podnikání, částečně také cíle C2 Zvýšit počet nových firem s aspirací a potenciálem dominantního postavení na trhu.



BUSINESS DEVELOPMENT


Podpora cílí na parametr:


ORGANIZATION


Podpora cílí na parametr:


COOPERATION
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Zahraniční expanze


Marketing (branding a mkt strategie)


Optimalizace procesů (HR, výroba, logistika, agilní vývoj, optimalizace RD ad.)


PARTNERSTVÍ PRO VÝVOJ PRODUKTU


Identifikace externích partnerů a facilitace spolupráce na vývoji produktu 


ZAJIŠTĚNÍ FINANČNÍCH ZDROJŮ A JEJICH EFEKTIVNÍ ŘÍZENÍ


Získávání finančních zdrojů (investice, půjčky, granty)
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Interní komunikace
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Zaměření konzultace:





Zaměření konzultace:


Řízení finančních zdrojů


Posouzení možností financování projektů spolupráce a podpora při přípravě grantových žádostí


Dokončení vývoje a validace produktu s pilotními zákazníky


Firemní kultura
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Pricing


Majitelství, leadership
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C: Konkurenceschopné inovativní firmy


 


 


Strategický cíl:


 


 


C.2.: Zvýšit počet nových firem s aspirací a 


potenciálem dominantního 


postavení na trhu


 


 


C.3. Zvýšit počet lidí poprvé zahajujících vlastní podnikání


  


 


Specifický cíl / typové opatření:


 


 


C.2.1. Zvýšit kvalitu a relevanci služeb (a zázemí) inkubačních 


programů


 


v


?


JMK


 


 


C.3.2. Zvýšit počet absolventů SŠ 


a VŠ


 


zahajujících vlastní podnikání


 


 


 


 


Národní RIS3:


 


 


Prioritní oblast:


 


 


A: Vyšší inovační výkonnost firem


 


 


Strategický cíl:


 


 


A.1: Zvýšit inovační poptávku ve firmách (i ve veřejném sektoru)


  


 


A.2: Zvýšit míru podnikání ve společnosti s důrazem na 


zakládání 


nových rychle rostoucích firem


 


 


Specifický cíl / typové opatření:


 


 


A.1.1: Posílit výzkumné a vývojové kapacity podniků


 


 


A.2.3: Zvýšit zájem o podnikání ve společnosti


 


 


Zdůvodnění projektu


 


 


Problém:


 


 


Začínající technologické firmy, které 


vyvíjejí a vyrábějí produkty 


hmotné povahy se potýkají ve větší míře než IT startupy se 


vstupní


 


bar


i


érou


 


v


?


podobě


 


potřeby


 


zafinancovat vývoj prototypu, 


testování či certifikaci produktu. Bez otestovaného funkčního 


prototypu je obtížné získávat externí fina


nce od VC investorů 


business


 


angels, nebo z


?


komerčních úvěrů.


 


To podvazuje možnosti 


růstu a často i vzniku technologických startupů tohoto typu.


 


 


Projekt ESA BIC Brno má za cíl zajistit zdroj financování pro vývoj, 


prototypování a specializované konzultace


 


pro


 


technologické


 


startupy, 


které vyvíjejí produkt vyžadující ve zvýšené míře investice právě 


tohoto typu. Projekt bude specificky podporovat startupy s


?


produkty, 


které jsou relevantní z
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hlediska technologií využívaných nebo 


potenciálně využitelných Evrop


skou vesmírnou agenturou (ESA).
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Ročně finančně podpořit až čtyři startupy, které získají možnost využít 


dotaci ve výši 50,000 € na vývoj, 


prototypování,


 


certifikiaci


 


a odborné 


konzultace, které umožní vstup na trh
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v
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-


 


i


 


zapojení do grantových programů a tendrů organizovaných ESA.


  


 


Návaznost / synergie:


 


 


Projekt navazuje na jedné straně na existující inkubační programy 


realizované JIC. Podpořené firmy budou součástí některého 


inkubačního programu JIC (nejčastěji programu Master, případně 
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Příloha č. 5 Zadávací dokumentace 

Popis intervencí RIS 

1) ESA BIC Brno  

Zařazení projektu  Krajská RIS3:  

Prioritní oblast:  

C: Konkurenceschopné inovativní firmy  

Strategický cíl:  

C.2.: Zvýšit počet nových firem s aspirací a potenciálem dominantního 

postavení na trhu  

C.3. Zvýšit počet lidí poprvé zahajujících vlastní podnikání   

Specifický cíl / typové opatření:  

C.2.1. Zvýšit kvalitu a relevanci služeb (a zázemí) inkubačních 

programů v?JMK  

C.3.2. Zvýšit počet absolventů SŠ a VŠ zahajujících vlastní podnikání  

  

Národní RIS3:  

Prioritní oblast:  

A: Vyšší inovační výkonnost firem  

Strategický cíl:  

A.1: Zvýšit inovační poptávku ve firmách (i ve veřejném sektoru)   

A.2: Zvýšit míru podnikání ve společnosti s důrazem na zakládání 

nových rychle rostoucích firem  

Specifický cíl / typové opatření:  

A.1.1: Posílit výzkumné a vývojové kapacity podniků  

A.2.3: Zvýšit zájem o podnikání ve společnosti  

Zdůvodnění projektu  Problém:  

Začínající technologické firmy, které vyvíjejí a vyrábějí produkty 

hmotné povahy se potýkají ve větší míře než IT startupy se 

vstupní bariérou v?podobě potřeby zafinancovat vývoj prototypu, 

testování či certifikaci produktu. Bez otestovaného funkčního 

prototypu je obtížné získávat externí finance od VC investorů 

business angels, nebo z?komerčních úvěrů. To podvazuje možnosti 

růstu a často i vzniku technologických startupů tohoto typu.  

Projekt ESA BIC Brno má za cíl zajistit zdroj financování pro vývoj, 

prototypování a specializované konzultace pro technologické startupy, 

které vyvíjejí produkt vyžadující ve zvýšené míře investice právě 

tohoto typu. Projekt bude specificky podporovat startupy s?produkty, 

které jsou relevantní z?hlediska technologií využívaných nebo 

potenciálně využitelných Evropskou vesmírnou agenturou (ESA).   

Projekt svým zaměřením míří do jedné z?vertikálních priorit RIS JMK 

(do VaV, oboru aerospace).  

Cíl:  

Ročně finančně podpořit až čtyři startupy, které získají možnost využít 

dotaci ve výši 50,000 € na vývoj, prototypování, certifikiaci a odborné 

konzultace, které umožní vstup na trh a - v?ideálním případě - 

i zapojení do grantových programů a tendrů organizovaných ESA.   

Návaznost / synergie:  

Projekt navazuje na jedné straně na existující inkubační programy 

realizované JIC. Podpořené firmy budou součástí některého 

inkubačního programu JIC (nejčastěji programu Master, případně 

